Suomen kauppapoliittiset ratkaisut 1950-luvulla

Suomen kauppapolitikan oli pakko sopeutua kylmén sodan maailmaan, jota hallitsi kaksi
vastakkaista blokkia. Lannessé vuonna 1947 aloitettua Euroopan jalleenrakennusohjelmaa
(Marshall-apua) hallinnoimaan perustettiin OEEC, ja itdblokkiin muodostettiin vuonna 1949
Keskinaisen taloudellisen avun neuvosto (SEV), josta lannessa kaytettiin nimitysta
Comecon.

Suomi liittyi YK:n puitteissa vuonna 1950 tehtyyn GATT-sopimukseen, jolla alennettiin
yleisesti tulleja. Ulkomaankaupan sdannostelyn vuoksi sen vaikutus Suomessa jai aika
pieneksi. Tullimaksut pysyivat edelleen korkealla tasolla verrattuna aikaan ennen toista
maailmansotaa. Suomessa tullit ja tuontimaksut olivat vuonna 1956 yli 20 prosenttia
tuonnin arvosta.

Koska Suomen oli 1950-luvun kireédssa tilanteessa mahdotonta liittyd idan ja lannen
kauppaorganisaatioihin, pyrittiin kilpailuasema varmistamaan erillissopimuksilla.
Idankauppaa tehtiin yleensa vaihtoperiaatteella ja pitkien runkosopimusten puitteissa.
Neuvostoliiton kanssa solmittiin vuonna 1950 ensimmainen viisivuotinen kaupan
runkosopimus.

Lantisen OEEC:n maiden kanssa Suomi muodosti vuonna 1957 Helsinki-klubin, jonka
puitteissa osapuolet saivat tasavertaisen aseman toisiinsa nahden. Tuolloin OEEC-maiden
tuonnista Suomeen vapautettiin noin 75 prosenttia.

Euroopan talousyhteison (EEC:n) perustaminen Rooman sopimuksella vuonna 1957
aiheutti Suomellekin uuden tilanteen, joka vaati jalleen erityisia ratkaisuja. EEC:n
ulkopuolelle jd&neiden lantisen Euroopan maiden kesken perustettiin vuonna 1960
seitseman maan vapaakauppa-alue Efta. Suomen kannalta hankalaa oli, etta pahin
kilpailijamaa Ruotsi liittyi Eftaan, joten myds suomalaiselle vientiteollisuudelle oli pyrittava
saamaan tasavertaiset asemat. Suomen suhteiden jarjestelysta Eftaan tuli 1960-luvun
alun tarkeimpié ulkopolitikan ongelmia, joka kuitenkin ratkaistiin nopeasti kaytannollisella
tavalla tekemélla Suomelle erillinen assosiaatiosopimus FINEFTA.

Suomen ulkomaankauppa vapautui saanndstelysta hieman muita itablokin ulkopuolisia
maita hitaammin, mutta tehdyt erillissopimukset olivat suomalaiselle teollisuudelle
edullisia. Ne jopa houkuttelivat jatkamaan ulkomaankaupan saéantelya pitemman aikaa,
kuin olisi kilpailukyvyn kehittamisen kannalta ollut suotavaa.
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